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  Développement de ton activité - FICHE 1
Informations importantes !
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Voici ta première fiche de travail. Tu y trouveras des conseils et surtout des concepts à travailler pour le développement de ton activité. Ce serait bien que tu aies lu et fait cette fiche dans le laps de temps entre ton premier et deuxième rendez-vous avec Gaël. 
Ta priorité va être 2 choses essentielles  :

· Définir ton Avatar

· Définir ta Niche 
Ton Avatar et ta niche devront être déterminés pour ton deuxième rendez-vous avec Gaël. 

C'est vraiment important pour la suite des démarches que tu devras effectuer afin d' avancer dans le développement de ton activité. 
Ne t'inquiète pas si ce n'est pas parfait! Ton avatar et ta niche évolueront tout au long de cet accompagnement et au fur à mesure de ton avancement intérieur mais c'est bien d'avoir une base sur laquelle commencer à travailler. 
Nous sommes là pour t' accompagner alors si tu as des questions ou des difficultés pour les définir, contacte-nous via Télégramme ! 

Quand tu penses les avoir trouvés, communique-les nous via Télégramme ! 
1. Définition de ton Avatar
Ton avatar est le profil de client avec qui tu veux travailler. Pour cela, le plus simple est de se choisir soi-même.
Par exemple:

Geoffroy est cadre dans le bâtiment. Il est divorcé avec 2 enfants. 

Il ne sait pas comment faire pour avoir des rapports normaux avec son ex-femme quand il va chercher ses enfants.

Il commence à se poser des questions sur lui-même et sur la vie pour que la situation s'améliore, mais il ne sait pas comment s'y prendre. Car il a toujours eu du mal à s'exprimer en alliant la douceur et la fermeté.
Son problème est de ne pas arriver à discuter correctement avec son ex-femme quand il va chercher ses enfants. C'est un gros souci pour lui car cela impacte sa relation avec ses enfants (ils ont encore été témoins de scènes ) et avec sa nouvelle compagne ( il se dévalorise de ne pas arriver à pacifier les choses et cela crée des tensions dans son couple quand il rentre chez lui). 
L' Avatar dans ce cas serait  : un homme de 30/40 ans, divorcé, avec des enfants, qui commence à travailler sur lui, qui a du mal à communiquer, qui a une mauvaise estime de lui et qui voudrait améliorer ses rapports avec son ex-femme pour que la  situation soit harmonieuse et paisible entre lui et ses enfants mais aussi dans son nouveau couple. 
La partie jaune est là où tu interviens pour les aider. Tu vas définir ta niche en apportant une solution à cette problématique.
Quel est ton Avantar? Décris- le en quelques lignes:
….................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................
…..................................................................................................................................................
2. Définir ta niche
En exemple la mienne  : 
​Mon expertise est  d'aider les personnes sensibles à grandir intérieurement et spirituellement pour sortir de leurs situations répétitives en les transformant en force.

Que ce soient des problèmes physiques, des situations de vie que tu n’arrives pas à 

dépasser ou des comportements personnels qui te dérangent.
Pour définir ta niche, il te faut répondre à ces questions  :
· Tu aides qui (quel est le public avec qui tu veux travailler homme, femme ou les deux)? 
· Où en sont ces personnes dans leur vie (par exemple célibataire, en burn out, en difficulté de couple...)  ?
  Ce sont les personnes qui viennent à toi pour exercer ta mission de vie!
· Tu veux les aider à faire  quoi  (à retrouver leur liberté, à garder leur pouvoir dans des situations difficiles, à améliorer leur communication dans leur couple...)  ?
   Cela correspond à ton Défi de vie!
· Tu veux leur apporter quel résultat  ?
   C'est ta mission de vie, là ou tu es attendu  !
Tu peux donc dès maintenant faire le point sur tes clients ou les problématiques que tu aideras à résoudre.
Exemple de niche  : 
J'aide les femmes qui subissent des violences conjugales physiques et psychologiques à sortir de l'emprise en les reconnectant à leur féminin sacrée pour qu'elles puissent à nouveau se respecter, s'aimer et vivre des relations harmonieuses.
J'aide les hommes célibataires qui s'auto-sabotent à chaque fois qu'ils rencontrent une femme à guérir leur blessure de rejet pour qu'ils s'autorisent la Relation Amoureuse. 
Quelle est ta  Niche ? Décris- la en quelques lignes:
….................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................
….................................................................................................................................................
…..................................................................................................................................................
3. Plan de Formation
Tu vas commencer à réfléchir à une formation en ligne ou/et en présentiel que tu vas mettre en place pour aider les personnes de ta niche à atteindre le résultat final qu'elles souhaitent obtenir.
Le but est de proposer une formation sérieuse (de prendre le temps qu'il faut pour t'assurer de les amener au résultat qu'ils désirent). 
Quel est ton plan de formation ? Décris- le en quelques lignes:
….................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................
….......................................................................................................................
….......................................................................................................................
4. Conférences, salon à prévoir
· Tu fais le point sur la ville ou les grosses villes autour de chez toi (au moins 200 000 habitants) pour repérer tous les lieux de location de salle et les centres de développement personnel. Tu leur demandes s' ils ont un listing mail et /ou un processus de communication.
· Tu fais aussi le point sur les salons principaux dans ton secteur d'activité, si tu choisis un développement de ton activité uniquement en local.
· Tu prévois 2 conférences dans chaque lieu. La première dans 6 ou 8 mois et la deuxième 2 à 4 mois plus tard. La taille de la salle de location doit être entre 25 et   70 m2. Ceci afin de présenter ton futur programme.
5. Définition de tes Tarifs 
· Tes tarifs horaires doivent être au minimum 60€ la consultation pour une heure maximum (voir 80€/h pour les consultations). 
Si tes consultations durent 2h, c'est à toi de les diminuer en 1 heure et d'en reproposer une autre. 
Nous verrons cette problématique pendant notre entretien mensuel et dans les webinaires «aide personnalisée». 
· Tes ateliers de groupe doivent être au minimum à 20€/h pour une demi-journée soit 60€ pour 3h et 100 € pour la journée.
6. Développement de ta liste de contacts
A partir de maintenant, tu demandes systématiquement le mail de la personne qui prend RDV avec toi pour une consultation ou qui veut des informations. 

Si tu as des difficultés  ou des questions sur un ou plusieurs points, tu peux nous contacter par le groupe télégramme en mode public ou privé.
Prévois d'avoir ton ordinateur allumé pour notre prochain rdv téléphonique.





Toutes les séances en individuel ou collectives se font par le lien que voici:  � HYPERLINK "https://gaelhuchetenaud.clickmeeting.com/cime"��https://gaelhuchetenaud.clickmeeting.com/cime�� HYPERLINK "https://gaelhuchetenaud.clickmeeting.com/cime"�� �� HYPERLINK "https://gaelhuchetenaud.clickmeeting.com/cime"��   �





Ton travail (avatar, niche,plan de formation...) doit être sur fichier informatique pour que tu puisses me les envoyer par mail avant le début des RDV ou au tout début du RDV ou alors faire un fichier partagé





Avance et mets en place ton projet au fur et à mesure que tu écoutes les vidéos explicatives/ que tu lis le PDF 
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